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die online Kundengewinnung,

Erfolg und Umsatz
als Solo-Selbstandige
verhlndern

***** - .




gy, Stmone Weidlewsee

Mehr Sichtbarkeit und Erfolg
in einer sich verandernden Welt

Online Erfolge fur Dich und Deine Produkte




Wer ich bin

Simone Weidensee, Grunderin der Best-Ager-Lounge,
der Community fGr ambitionierte Frauen in der
Lebensmitte.

Bei mir lernst Du, wie Du Dich mit Deiner Expertise und
Deiner Personlichkeit gezielt sichtbar machst, um
Deinem Offline-Business mit Leichtigkeit und Spal3 den
perfekten Online-Kick zu geben.

Ich erspare Dir jede Menge erfolglose Selbstlern-Kurse,

die mehr frustrieren als helfen. Dabei nehme ich Dir die
Angst vor der Technik, in dem ich mit Dir Seite an Seite

bis um gewunschten Erfolg gehe.

Dazu habe ich das Frauennetzwerk der
~Prachtweiber” aufgebaut, fUr mehr digitale
Sichtbarkeit fur Solo-Selbstandige U50.

Als Mentorin, Coach und Wegbegleiterin unterstutzte ich
Frauen, Social-Media mit Strategie und Stil zu betreiben,
um Erfolg fur sich und die eigenen Produkte zu kreieren.
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https://www.instagram.com/simoneweidensee/
https://www.facebook.com/groups/BestAgerLoungePrachtweiber50Plus
https://www.pinterest.de/simoneweidensee
https://www.facebook.com/bestager50Plus

Wollen wir zusammen arbeiten?
Lass uns schauen, wie ich Dir helfen
kann Dein Business Online sichtbar
und erfolgreicher zu machen!

KLICK HIER

Gretiy,

POTENTIAL-
ANALYSE

oder schreib mir an: info@Best-Ager-Lounge.com


https://bestagerlounge.simplybook.it/
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Die Wahrheit

Wenn Du ehrlich bist, sieht es so aus:

Dein Offline-Geschaft lauft nicht schlecht. Das ist
ok. Du mochtest aber nicht verpassen, mit der Zeit
zu gehen und willst auch online gefunden werden.

Online Erfolge lassen schon lange auf sich warten.
Du hast immer wieder das Gefuhl, Du verbringst
viel Zeit in den Medien, aber es kommt wenig
zuruck.

Wie machen das die Anderen?
Du fragst Dich: "Wie kann ich online mehr Kunden
gewinnen?"

Deine Akquise lauft schleppend.
Irgendwie ... ist Social Media anstrengend.

Doch egal, wie sehr Du Uberlegst, Du hast
keine Idee, woran es alles liegen konnte.
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https://www.instagram.com/simoneweidensee/
https://www.pinterest.de/simoneweidensee
https://www.facebook.com/bestager50Plus
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Die Realitdt

Bestandsaufnahme

e |ch habe Facebook- und Instagram-Konten -
warum finden mich die Leute nicht?- Fragst Du
Dich jeden Tag.

e Du hast richtig viel Erfahrung und Expertise in
Deinem Bereich. Auch Offline bist Du
erfolgreich. Aber online weild das (noch)
niemand. Da bist Du eher unbekannt.

e Social Media nimmt viel zu viel Zeit in
Anspruch. "lIch habe das Gefuhl, ich vergeude
hier meine Zeit und nichts kommt dabei rum."

e "Mein Account sieht langweilig aus und zieht
nicht kaum Kunden an. Keiner interagiert. "

e "[ch weild nicht, was ich noch tun soll, um mit
meiner Geschafts-ldee wahr genommen zu

werden. ® £


https://www.instagram.com/simoneweidensee/
https://www.pinterest.de/simoneweidensee
https://www.facebook.com/bestager50Plus

Deine grofSten Fehler:

Dein Account/ Profil ist unvollstandig angelegt.

Es gibt keine sinnvollen Verlinkungen von Deinem
Profil.

Du hast keine Business-(FB) Seite bzw. keinen Business-
Account. Ohne wirkst Du sehr unprofessionell.

Deine Profil-Beschreibung zeigt nicht eindeutig Deine
Expertise. Positionierung? Fehlanzeige.

Dein Titelbild hat keine Aussagekraft und steht in
keinem Zusammenhang mit Deinem Business.

Du verwendest schlechte Fotos oder zeigst Dich
garnicht. Vermitteln Deine Fotos Deine Werte?



Deine grofSten Fehler:

Du nutzt nur Dein privates Profil fir Dein Business.

Du hast kein Ziel definiert. Was willst Du eigentlich auf
Social Media erreichen?

Deine Zielgruppe ist nicht klar definiert. Wer ist Dein
Wunschkunde?

Du bist nicht konsistent in Deiner Posting-Strategie.

Oder noch schlimmer: Du hast gar keine Social Media
Strategie.

Du setzt nur auf Follower-Aufbau, statt auf Engagement.



Deine grofSten Fehler:

Du bist kein Content-Creator. Postest ohne tieferen
Sinn und Strategie. Es fehlt Dir an Substanz.

Du konzentrierst Dich auf Quantitat statt Qualitat.

Auf allen Social-Media-Plattformen zu sein, kann nicht
gut gehen. Dir fehlt der Fokus.

Du teilst nur eigene Inhalte. Dabei erhdht das kuratierte
Posten hochwertiger Inhalte von anderen Deine
Bekanntheit.

Du machst keine Videos und gehst nie Live.

Du hast den Grundgedanke von Social Media
vergessen.
Kommunikation. Interaktion. Soziales Verhalten.



Deine grofSten Fehler:

Du postest nur, wenn Du ein neues Produkt vermarkten
willst. Sonst ist es bei Dir eher still.

Dein Angebot passt inhaltlich nicht zu Deinen Postings.

Jeder Post ein Roman. Du kannst die Dinge nicht kurz
und pragnat beim Namen nenne. Fasse Dich kurz!

Du bist mit einem Bauchladen an Themen unterwegs. Die
Entscheidung fur ein Produkt fallt Dir sehr schwer.

Du unterscheidest Dich nicht von Deinen Konkurrenten.
Bist austauschbar. Verwechselbar. Beliebig.

Deine Postings sind zu werblich. Keiner mag
Werbung!



Deine grofSten Fehler:

Du ignorierst Stories und Reels und entwickelst Deine
Social Media Kompetenz nicht weiter.

Du fugst einen weiterfGhrenden Link erst am Ende des
Beitrags ein. Da wird er aber oft nicht gesehen.

Dir fehlt Impressum und Datenschutz. Dies ist Pflicht.

Du hast keine eigene Methode, kein eigenes System.

Du wechselst standig Dein Experten-Thema. Keine
versteht, wofur Du stehst.

Keine Strategie und fehlende Positionierung ist das
haufigste Problem und Hauptursache fur
ausbleibenden Erfolg.



Deine grofSten Fehler:

Du hast keine Geduld & falsche Erwartungen.

Du nutzt kein SEO fur Dein digitales Marketing.
(Suchmaschinenoptimierung)

Du hast blindes Vertrauen in beauftragte Agenturen
und fehlende Kennzahlen. Du kontrollierst nichts.

Du vernachlassigst die mobilen Nutzer und prufst nicht,
ob Dein Text in Grafiken auch gelesen werden kann.

Du sprichst ausnahmslos jeden an, statt ganz bei Deiner
Zielgruppe zu bleiben. Wir sind aber nicht fur jeden!

Du hinterlasst keine Kommentare und Likes bei
anderen. Wie willst Du dann Aufmerksamkeit
erregen und dem Algoritmus zeigen, was und wer
Dich interessiert?



Deine grofSten Fehler:

Du gehst keine Kooperationen ein.

Du machst kaum neue Kontakte und gehst nicht
proaktiv auf die User zu.

Du sendest unaufgefordert Deine Angebote per
Messenger.

Du benutzt keine Handlungsaufforderung und
hast keine CTA (Call to Action).

Du konzentrierst Dich ausschlieR3lich auf die
Kundenakquise, nicht auf die Kundenbindung.

Du setzt Dir keine festen Ziele und siehst Social Media
nicht als Deinen Marketing Kanal.



Deine grofSten Fehler:

Keine Analysen oder Analysen werden nicht beachtet.

Du hast kein Corporate Design und keinen eigenen Stil.

Du besitzt kein Alleinstellungsmerkmal.
Was macht Dich einzigartig?

Dein Auftritt in Social Media hat keinen Wieder-
erkennungswert. Man scrollt dartiber hinweg.

Es fehlt Dir an Authentizitat und vorhandene Werte
werden nicht von Dir kommuniziert.

Apps und Bildbearbeitungs-Programme nutzt Du ohne
dafur zu zahlen, mit Wasserzeichen. Pfui-:)



Deine grofSten Fehler:

Du kennst den Kaufprozess Deiner Kunden nicht.

Du lasst Dich vom Hochstapler-Syndrom blockieren und
denkst, Du bist nicht gut genug.

Du bring keine Personlichkeit in Deinen Content ein.

Du versteckst Dich hinter Fachsprache,
statt dem "Volk aufs Maul zu schauen®.

Dein Angebot kommunizierst Du nicht klar.
Weil3 jeder was Du verkaufst, bzw. anbietest?

Du hast keine Ahnung von Ads und druckst aber einfach
auf den Button "Beitrag bewerben"-.( .....Finger wegl!



Deine grofSten Fehler:

Du nutzt Social Media als ein Megafon. Als Deine eigene
Litfaf3-Saule. Klatscht Deine Werbung dran und
verschwindest. Das ist einfach abartig.... sorry.

Du postest zu viel oder verbreitest unangemessene
Inhalte. FUhlen sich vielleicht die User genervt von Dir?

Die Kommunikation auf den Kanalen und der Website
ist nicht stimmig und nicht gleich.

Du willst direkt verkaufen. Statt erst Community
und Vertrauen aufzubauen.

Du postest zu den falschen Zeiten.

Du erstellst miese Grafiken. Inspiration,
Designverstandnis und Zeitgeist geht an Dir vorbei.




Deine grofSten Fehler:

Du zeigst kein Gesicht auf Deinem Profil.

Du gibst Deinen Lesern keine Wertschatzung.

Du machst zu viel Crossposts und gespiegelten Content
auf verschieden Portalen.

Du zerdenkst Deine Aktionen, statt zu Testen.
Umsetzung fallt Dir extrem schwer.

Eine konkrete Kontaktmaoglichkeit fehlt.

Deine Social-Media-Accounts sind nicht ordentlich
gepflegt und werden selten Uberarbeitet oder angepasst.



Deine grofSten Fehler:

Du testest Dein Angebot nicht. Gibt es uberhaupt einen
Bedarf? Was suchen Menschen zu Deinem Thema?
Du weil3t es nicht?

Du nutzt Phantasie-Wort-Kreationen statt recherchierte
Keywort-Phrasen.

Keine Akquise-Strategien als Selbststandiger und
Freiberufler zu haben, kann Dir das Genick brechen.

Customer Journey - Wie verlauft die Kundenreise?
Du kennst sie nicht?

Dein Angebot ist fur jeden und immer zu haben.
Aber: Was immer verfugbar ist, ist uninteressant....

Du hast keine Suchmaschinenoptimierte Website.



Deine grofSten Fehler:

Du schreibst keine Gastbeitrage in anderen Blogs.
Bemuhst Dich nicht, als Interview-Partner eingeladen zu
werden.

Referenzen und Testimonials werden nicht
kommuniziert und sind nicht Teil Deines Marketings.

Du gibst gern Rabatte, statt Bundles und Bonus.

Du bist chaotisch organisiert. Auf Deinem Schreibtisch
und auf Deinem Computer bist Du immer am suchen.

E-Mail Marketing wird ganz vernachlassigt.
Du bietest keinen Newsletter an.

Du bleibst in Deinem Schneckenhaus und gehst selten
aus Deiner Komfort-Zone.



Deine grofSten Fehler:

Du sprichst viel zu viel von Dir und Deiner "Methode"-
statt der Zielgruppe den Nutzen zu verdeutlichen.

Du konzentrierst Dich auf diejenigen im Netz, mit denen
es einen Wahnsinns-Spald macht. Statt auf die, die Dich
brauchen.

Im Herzen bist Du noch ANGESTELLT.

Du betreibst Hoffnungsmarketing.

Du nutzt werde Analysen, Insights, noch Kennzahlen zur
Auswertung Deiner Tatigkeiten.

Ein fehlender Fokus und die Setzung von falschen
Prioritaten bremsen Dich aus.



Deine grofSten Fehler:
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Deiner SchlUsselbotschaft fehlt die Klarheit.

Deiner Kommunikation fehlen Glaubwurdigkeit &
Uberzeugungskraft.

Es gibt keine fehlende Differenzierung zum
Wettbewerb. Du hast keinen USP.

Es wird zu viel Uber das eigene Angebot gesprochen.
Der Nutzen fur den Kunden wird zu wenig aufgegriffen.

Du hast keinen Plan wie Dein idealer Kunde tickt.
Von Deiner Zielgruppe weil3t Du so gut wie gar nichts.

Du investierst nicht genug Zeit in den Vertrauensaufbau.



Deine grofSten Fehler:

Du holst Dir keine Hilfe und glaubst, dal3 man kann
alles alleine lernen kann. So verlierst Du viel Zeit.

Du glaubst, dass Du uber Nacht reich wirst - einfach so.
Es gibt kein "Passives Einkommen" - merk Dir das!

Du suchst standig nach der ultimativen Abktrzung.
Satt erprobten Strategien zu folgen.

Aus Angst vor der Technik, tust Du lieber gar nichts.

Du gehst von Dir selbst aus und nicht von der Zielgruppe.

Du vergisst Google und Keywords und schenkst ihnen
keine Beachtung.


https://kopie.tiladigital.at/was-am-online-business-nervt/
https://kopie.tiladigital.at/platz-1-bei-google/
https://kopie.tiladigital.at/auslagern-im-online-business/
https://kopie.tiladigital.at/auslagern-im-online-business/
https://kopie.tiladigital.at/auslagern-im-online-business/

by Simone Weilensee

Deine grofSten Fehler:

Du hast kein Freebie, bietest keine Gratis-Beratung an.
Kein Leadmagnet sorgt fur einen Kundenstrom.

Dein kostenloser Content ist nicht auf die eigenen
Angebote abgestimmt. Es fehlt der "Rote Faden".

Du entwickelst keine Routine fur Deine Social Media
Arbeit.

Du setzt keine Landingpages fur Deine Angebote ein.

Du willst Deine Angebote oder Deinen Online-Kurs viel zu
frah verkaufen.

Dein eigener Perfektionismus halt Dich zurtck.

Du wurschtelst weiter wie bisher und holst Dir keinen
Gratis-Kennenlern-Termin bei mir.

®©POGOeBO6



https://best-ager-lounge.com/Buchungskalender

Die Erfolgselemente

Kenne Dein
"Warum"

Mindset

Kenne
Bediirfnisse
Deiner

Zielgruppe

Strate nung
J Suchmaschinen—g
optimierung

unterstiitzt

ﬁ Fokussierung ( Leidenschatt

Mission Wissen

Positionierung

Weniger

Bauchgefiihl
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by Sunone Weidensee
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Die Basis fur erfolgreiches
Verkaufen, Umsatz und Erfolg
ist die glasklare Positionierung

B—B A

Problem Lésung Zielgruppe Ziel Angebot
Identifiziere Deine Definierung Was ist das Pitch Deine
ein Problem Losung ist und wo Ziel Deiner Challenge/
und erstelle der findest Du Aktion? Workshops.
eine These. Mehrwert sie? Baue Deien
Produkt-

Treppe.



by Sunone Weidensee
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Dein Online-Business Erfolgs-Weg
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Reichweite Mehr Interaktion Neukunden Umsatz

Follower
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Die Mission: .
Kompetenz ausbauen, W
Unternehmer*innen aktivieren

sich eine Online-Expertise aufbauen

und sich ein digitales Standbein

schaffen zu wollen, steht bei vielen

selbstdndigen Frauen ganz oben auf

der Agendea.

Meine Mission ist es , den Weg fiir
das Erstellen eines Online-Auftritts
mit nur wenigen Handgriffen zu
ebnen, zu vereinfachen und genau
diese Frauen, die schon ein kleines
erfolgreiches Offline Business haben,
zu ermutigen, in Sachen Online-
Prasenz, Sichtbarkeit und
Digitalisierung aktiv zu werden.



https://www.facebook.com/hashtag/online?__eep__=6&__cft__[0]=AZWEceyrAUrL2tegQUU8Y_kE7Ia6DtPjlTk-j8IEOEFqApFuackQ5ec_Kta0WmyGtNSvkHQf6rgr6_jP4n-S3b6hbdc_1XvbIT3EcbBn2bLPufKeF2mgzHoUdaL69z2M3Y2Pyf7NVjrh7h-wxpqpkamQGWRXb8_DcAPzOIJM_HN00KlNEol1cVyx2Qg5pf3lp0k&__tn__=*NK-R
https://www.facebook.com/hashtag/pr%C3%A4senz?__eep__=6&__cft__[0]=AZWEceyrAUrL2tegQUU8Y_kE7Ia6DtPjlTk-j8IEOEFqApFuackQ5ec_Kta0WmyGtNSvkHQf6rgr6_jP4n-S3b6hbdc_1XvbIT3EcbBn2bLPufKeF2mgzHoUdaL69z2M3Y2Pyf7NVjrh7h-wxpqpkamQGWRXb8_DcAPzOIJM_HN00KlNEol1cVyx2Qg5pf3lp0k&__tn__=*NK-R
https://www.facebook.com/hashtag/sichtbarkeit?__eep__=6&__cft__[0]=AZWEceyrAUrL2tegQUU8Y_kE7Ia6DtPjlTk-j8IEOEFqApFuackQ5ec_Kta0WmyGtNSvkHQf6rgr6_jP4n-S3b6hbdc_1XvbIT3EcbBn2bLPufKeF2mgzHoUdaL69z2M3Y2Pyf7NVjrh7h-wxpqpkamQGWRXb8_DcAPzOIJM_HN00KlNEol1cVyx2Qg5pf3lp0k&__tn__=*NK-R
https://www.facebook.com/hashtag/digitalisierung?__eep__=6&__cft__[0]=AZWEceyrAUrL2tegQUU8Y_kE7Ia6DtPjlTk-j8IEOEFqApFuackQ5ec_Kta0WmyGtNSvkHQf6rgr6_jP4n-S3b6hbdc_1XvbIT3EcbBn2bLPufKeF2mgzHoUdaL69z2M3Y2Pyf7NVjrh7h-wxpqpkamQGWRXb8_DcAPzOIJM_HN00KlNEol1cVyx2Qg5pf3lp0k&__tn__=*NK-R

by Sunoue Weicleusee
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Meine Mission:

Wenn Du die Herausforderung
Positionierung, Neukundengewinnung und
Erfolg durch Sichtbarkeit in den Socialen
Medien endlich in Angriff nehmen méchtest,
ist mein Mentoring-Programm mit mir
vielleicht genau das Richtige fur Dich.

Ich begleite Dich persénlich im ganz engen
Austausch und mit erprobten Coaching-
Session so lange, bis wir eine klare und
fokussierte Positionierung in den sozialen
Medien fir Dich und Dein Unternehmen
gefunden haben. Persénlicher geht es
nirgendwo in die Sichtbarkeit.
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Wollen wir zusammen arbeiten?
Lass uns schauen, wie ich Dir
helfen kann Dein Business Online
sichtbar und erfolgreicher zu
machen!

| uekus
Grefy

POTENTIAL-
ANALYSE

oder schreib mir an: info@Best-Ager-Lounge.com


https://bestagerlounge.simplybook.it/

